Co powinienes wiedzie¢ najpierw.

Witam i gratulujc wyboru najlepsze kariery jaka mozna sobie wybraé w dzisigszym
Swiecie. Mysle, ze network marketing stanowi najwyzszy poziom rozwoju biznesu
I samego siebie. Kreujemy nowy paradygmat biznesu w tym krgju i na catym s$wiecie.
Nasza branza jest regularnie opisywania w Success Magazine i osiagneta juz ponad 100
miliardow dolaréw rocznego dochodu. Branza ta operuje we wszystkich 50 stanach,
w ponad 100 krajach i terytoriach na catym $wiecie, z nastgpnymi w drodze. Szacuje si¢,
ze jest grubo ponad pieédziesiat miliondw ludzi na $wiecie, ktorzy biora udziat w tym
biznesie. | jezeli jestes w tg branzy po raz pierwszy i wiasnie zaczynasz swoj biznes,
jestes osoba, ktorgl chce ztozy¢ gorace gratulacje. Zrobites cos, czego wiekszosé ludzi
nie robi, czym jest wydostanie Si¢ ze satus quo, by popatrze¢ za lepszym sposobem na
zycie, by zdat sobie sprawe, ze jest lepszy sposob, ktory bierze sie z pomagania innym
ludziom w znalezieniu | epszego sposobu na zycie.

Tekst, ktory czytasz nie ma za zadanie niczego ci¢ nauczy¢é. Mam nadzi€je, ze co mi Sig
uda, to otworzy¢ tobie dzisig oczy. Poniewaz wierzg, ze masz wszystkie talenty jakie
potrzebujesz, by wybudowa¢ duza, wyktadniczo wzrastajaca organizacje. Taenty,
by pomagat swoim ludziom, wybudowat emerytalny dochdd na cate zycie i by stworzy¢
duzo dobrych wartosci dlaludzi w twoim zyciu.

Marketing sieciowy jest rewolucyjma metoda dystrybucji, ktéra jest jednym z obszaréw
biznesu gdzie powstana fortuny w najblizszym czasie. Przeszlismy z ery agrarngj do ery
przemysowsj, ktore to byty starymi metodami robienia biznesu. Teraz nadszedt czas ery
dystrybucji, ktéra dominuje we wspdtczesnym biznesie. Sa dwa gtdwne elementy
dominujace w rozwoju dzisigjszego i przysziego biznesu tj. sprzedaz informacji oraz
dystrybucja. 1 mysle, ze w marketingu sieciowym wykorzystujesz oba te e ementy
na rézne sposoby w wielu réznych firmach. W obecnym systemie dystrybucji okoto 65%
procent kosztu produktu przypada na cata mase posrednikow migdzy producentem
I ostatecznym konsumentem poczawszy od hurtowni a skonczywszy na sklepach
detalicznych. | c¢i z was, ktorzy sa nowi w biznesie musza zrozumied, ze to jest skad
pochodza wasze pieniadze. Po prostu usunelismy tych wszystkich posrednikow
wystepujacych w tradycyjng dystrybucji i stworzylismy nowy paradygmat dystrybucji,
gdzie towar wedruje bezposrednio od producenta do dystrybutora, ktory w wigu
przypadkach jest ostatecznym konsumentem. Tak wigC zostaje nam te 65% kosztu
do rozdysponowania. Wiec j&sli Sie zastanawiasz jak to mozliwe, ze ludzie zarabigja
w tg branzy tak duze kwoty pieniedzy... Ludzie mowia, ze to pewnie nielegalne, gdyz
rzadko si¢ widzi, by normalni ludzie zarabiai takie pieniadze w swojg pracy. Widzisz,
w praktyce rzadko jest mozliwym zarabianie takich pieniedzy w tradycyjng pracy czy
nawet biznesie. To wiasnie te uratowane 65% daje takie mozliwosci. Styszatem kiedys,
ze pudetko ptatkow, ktére zjadasz na sniadanie z mlekiem, ktore mozna kupi¢
w supemarkecie za $3 czy nawet $4,5... Styszatem, ze aktualny koszt produkcji tego
produktu wynosi okoto 15 do 30 centOw, reszta ceny to odrobina jeszcze za opakowanie
a pozostala czes¢ to koszt dystrybucji i reklamy. To jest wiasnie ta czesé¢, ktéra
eliminujemy w naszym biznesie, gdzie produkty sa reklamowane za pomoca polecenia
a droga od producenta do ostatecznego konsumenta jest skrocona do minimum.
Tak wigc to jest ten nowy rodzaj biznesu, ktory zaczyna szybko wzrasta¢ u poczatku tego



stulecia. | gratulujg ci, ze states si¢ tego czescia. Teraz moja praca, to przekazanie
ci niezbednegj wiedzy bys mogt wystartowaé dobrze w tym wspaniatym przedsiewzieciu.
Sekcja, ktora teraz omawiamy nazywa Si¢ ,Co powinienes wiedzie¢ ngpierw?’
Jest pewien rodzaj myslenia, ktory potrzebujesz wykreowat. W sekcji tgl znagjdziesz
informacje, ktére ;1 niezbedne do tego, by dobrze wystartowac w tym biznesie i je&sli
bytes w tej branzy wczesnigj i ci sig nie powiodto, przyczyna mégt by¢ brak wiedzy w tej
materii.

Pierwsza rzecza, od jakig musisz zacza¢ to zastanowi¢ si¢ nad swoimi marzeniami, nad
tym czego pragniesz. Nasz biznes spetnia marzenial Jest to biznes, ktéry pozwala
przywota¢ nasze marzenia z mtodosci, ktore utracilismy gdzies po drodze. Kiedy
jestesmy dorastajacymi nastolatkami, wiemy, ze bedziemy prezydentem kraju, gwiazda
rocka albo astronauta. Po prostu wiemy, ze tak Sig¢ stanie. | nagle pewnego dnia
odwracamy gtowe do tytu, mamy 29 abo 35 lat i méwimy sobie: ,,Hegj, chyba jednak nie
miatem ragji, to nigdy nie bedzie miato migjsca’ Pracuje tutgy w fabryce, w warsztacie,
restauracji czy biurze, czy gdziekolwiek to jest, za $300 tygodniowo, abo $500
tygodniowo... Wiesz co, to moze by¢ nawet $1000 tygodniowo, i nagle odkrywamy, ze to
niejest to, o czym marzylismy. Zyjemy i pracujemy dla kogos, by spetni¢ jego marzenia.
Tak wigc co musisz zrobi¢, by odnies¢ sukces w network marketingu, zanim zrobisz
cokolwiek jeszcze, zanim zrobisz liste zngjomych, zanim ustawisz cele, zanim rozdasz
materiay promujace twoj biznes, zanim zrobisz pierwsza prezentacje? Musisz nagpierw
przywota¢ swoje marzenia. Musisz powegdrowaé wstecz swojego zycia i odkry¢, co to
byto. Mozliwe, ze o nich jeszcze nie zapomniates, ale wigkszos¢ ludzi po skonczeniu
szkoty idzie do pracy i zostawia za soba swoje marzenia. Ten biznes moze pomoc ci je
odzyskac.

Druga rzecza jaka chce bys wiedzial, jest fakt, ze jest to dwu a czasami nawet cztero-letni
plan. To jest czasjaki chceg bys wyznaczyt sobiei dla swoich marzen. Widzielismy ludzi,
ktérzy szli zgodnie z systemem i osiagneli sukces w niecate 2 lata. Jesli zrobisz to
z rozmachem i podedziesz do tego na powaznie, mozesz 0siagnac¢ sukces w tym samym
czasie. W dwa lata w tym hiznesie mozesz wytworzy¢ styl zycia, ktéremu towarzyszy
kompletna finansowa niezaleznos¢. Jezeli zabierze ci to trzy lata... jesli nawet zabierze
Ci to cztery lata.., jakie to ma znaczenie?! Zabawna rzecza jest, ze sa ludzie, ktorzy
zaangazowali si¢ w ten biznesi méwia:

» Robie to juz 1 rok i jeszcze nie jestem bogaty... Wiec mysl e, Zze chyba dam sobie z tym
spokoj”

| porzucaja ten biznesi ida z powrotem do swojg pracy, w ktoregj przez 10 lat nie zostali
bogaczami. | beda tam pracowa przez nastepne 35 lat podczas ktorych tez nie zostana
milionerami. | w koncu pojda na emeryture wyptacana z Social Security i beda zy¢
za $800 abo $1200 miesigcznie czyli za 40% swojego dochodu. Wigkszos¢ ludzi w tym
krgu jak i na swiecie nie ma dodatkowego planu emerytalnego, nie maja tez
wystarczajaco duzo oszczednosci i przejda na emeryture, ktora wynosi¢ bedzie 40, moze
50% tego co zarabiali podczas wieku produkcyjnego. | wiecie co? Wigkszos¢ ludzi jakich
znam, nie moze przetrwac¢ majac 100% tego, co zarabigja podczas swoich produkcyjnych
lat pracy. Wigc jakiego rodzaju bedzie to emerytura? Pomysl wiec raz jeszcze o swoich
marzeniach, gdyz marketing sieciowy moze ci pomoc je spetni¢, jesli przywotasz je
Z pamieci i bedziesz swdj biznes traktowat jak biznes.



Dwa rodzaje ludzi robia ten biznes. Pierwsza grupa robi to jak hobby, druga grupa robi
to jak biznes. Ludzie, ktérzy robia to jak hobby, maja hobby czeki. Ludzie, ktérzy
traktuja to jak biznes, maja biznesowe czeki. Widzisz, hobby ludzie robia prezentacje raz
na 30, 60, 120 dni. Kiedy spotkaja kogos w banku, kto méwi im ze szuka witamin, abo
mowi, ze chce zrzuci¢ kilka kilogramoéw, wtedy prébuja zrobi¢ mu prezentacje. Ludzie,
ktGrzy robi g to jak biznes, prezentuje swoj biznes kazdego tygodnia. Przynajmnigj 2 razy
w tygodniu powinienes robi¢ prezentacje. Czy to bedzie dla siebie samego, dla jednego
Z twoich osobiscie zasponsorowanych ludzi czy kogos giebigj w organizacji. Powinienes
robi¢ prezentacje przynajmnigj dwa razy w tygodniu, jesli robisz to jako biznes na pét
etatu (part-time). Jesli pracujesz na peten etat powinienes robi¢ pie¢ i wigce prezentacji
w tygodniu. Poznigj wyjasni¢ jak robi¢ prezentacje oraz co trzeba robi¢ kiedy awansujesz
nawyzsze poziomy. Tak wigc naprawde prosze, traktuj swoj biznesjak biznesi zngj jego
wartosc.

Nie rzadko slyszy si¢ 0 biznesach, ktére sprzedano za wielokrotnos¢ tego, ile wynosza
ich roczne zyski. A my mamy tutgj biznes, ktory moze dostownie wytworzy¢ 70 do 90%
zysku, co jest absolutnie kompletna przeciwnoscia tego z czym mamy do czynienia
w tradycyjnym biznesie, gdzie 80-90% stanowia koszty a zysk stanowi tylko marginalna
wartos¢ rzedu 10 do 20%. Mamy ludzi w marketingu sieciowym, ktérzy robia co$
kompletnie odwrotnego. Pracuja w swoim domu, maac jedna abo dwie linie
telefoniczne, faks, komputer i biurko w wolng sypiani. Nie maa tych wszystkich
ktopotéw na gtowie, ktore towarzysza tradycyjnemu biznesowi i zarabigia ogromne
pieniadze o jakich wiekszos¢ wiascicieli tradycyjnych biznesbw moze pomarzyc.
| musisz zdat sobie sprawe, ze te sieci dystrybucji, ktére budujemy moga by¢
odsprzedane dostownie za miliony dolaréw. Wiec potraktuj ten biznes powaznie, tak jak
nato zastugujei pamictg o swoich marzeniach.

Nastepna rzecza o jaka musze Ci¢ zapytac to, co jestes gotdw poswieci¢, by spetnic¢ te
marzenia? Bo bedziesz musiat z czegos zrezygnowac. Bedziesz musial cos poswigcic.
| na kazdym kroku te podrézy, bedziesz musiat zadawat sobie pytanie:
» CO bedzie waznigsze za dwa czy cztery lata?” Prawdopodobnie pracujesz w jakigs
pracy abo prowadzisz inny biznes. Pewnie powiesz: ,, Ok jesli pracuje 40 do 50 godzin
tygodniowo w moim normalnych biznesie, albo 60 godzin i mam dzeci, musze zawies¢
pranie do pralni, musze zapfaci¢ rachunki, i musze dzieciaki zabra¢ na trening piZki
nozng i pdjs¢ do kasciofa... Kiedy mam znalez¢ czas?”

Ale widzisz musisz to jakos zrobi¢, musisz zada¢ sobie raz jeszcze pytanie: ,, Co bedzie
waznigjsze..., Czy jestem gotOw poswiecCi¢é Sie prze okres 2 do 4 lat, tak by na koricu nie
musie’ juz Wiecg Sie poswiecacd, nie musieé¢ dokonywad takich wyboréw wiecej. By moc
prowadzc¢ taki styl zycia jaki chce.”

Nastepna rzecza o jaka musze ci¢ poprosi¢ to, ustawienie swojg strefy wplywu przez
nastepne 2 czy nawet 4 lata. Twoja grupa ngjblizszych przyjaciot..., kim beda ci ludzie
przez nastepne 4 lata? Pomysl w teg chwili o 10 ludziach, ktorzy sa najblize ciebie
w twoim zyciu. Jakie mga dochody? Jaka satysfakcje, zadowolenie maa ze swojg
aktualng pracy? Jaka wartos¢ stanowi to, co robia w swojg pracy, dla wszechswiata?
Prawdopodobnie tak jak ty, wigkszosé¢ ludzi zna mnostwo osob, ktore sa ,, sptukang’.
Wigkszoé¢ ludzi zna ludzi, ktérzy nie sa zadowoleni z tego co robia, ktorzy robia rzeczy,
ktére nie przynosza duzej wartosci dla wszechswiata. | jesli bedziesz utrzymywat tych
ludzi jako twoich nagjblizszych doradcéw, zostaniesz w pozycji, w ktorel sie znajdujesz.



| oni pozostana w tg pozycji, w ktérg sic zngjduja, przez nastepne dwa do czterech lat,
bez wzgledu nato, co sprobujesz w network marketingu. Bedziesz musiat zmieni¢ swoja
strefe wptywu! | powinno si¢ to zacza¢ od twojego sponsora. Twoj sponsor kwalifikuje
Si¢ do tego, by cig uczy¢, poniewaz ma bezposredni interes w tym, by powiodto si¢ tobie
w biznesie. Two] sponsor i twoja linia sponsorowania. Tak wiec prosze sprébuj
to zrozumiet. Twoj sponsor powinien by¢ twoim najlepszym przyjacielem w biznesie.
Twoim najblizszym osobistym przyjacielem w twoim biznesie powinna by¢ osoba, ktora
zaprosita ci¢ do biznesu. | twoja linia sponsorowania, to powinna by¢ grupa ludz,
u ktorg masz szukat rady i wskazéwek. Jezeli chcesz si¢ nauczy¢ tata¢ samolotem,
powinienes zasiegna¢ jezyka u pilota. Jesli chcesz si¢ wspinac w goérach, powinienes
porozmawiat z ludzmi, ktorzy wspinga si¢ na gory. Tak wiec jesli chcesz budowat
organizacjc w marketingu sieciowym, nie mozesz pytac¢ o rady twojego kolegi z pracy,
ktory byt w Herbalife cztery lata temu, zarobit $200 raz i odpadt. On nie ma kwalifikacji,
by doradza¢ ci, jak budowa¢ organizacje w network marketingu. Jedynymi ludzmi,
ktérzy moga udzieli¢ ci takig informagji, tego wsparcia i wskazowek, sa ludzie, ktérzy
to teraz robia albo ludzie, ktérzy odniesli w tym sukces. Tak wiec rozejrzyj sie wsrod
swoich przyjaciét i kolegow, zobacz gdzie sie oni zngiduja, gdzie ty by$ chciat byé
i pomysl komu chciatbys doréwnaé. | zacznij przyciagaé tych ostatnich do swojego zycia.
Rozwin relacje z ludzmi w branzy network marketingu, ktorzy odnosza abo odniesli
sukces. Uczgszcza) na spotkania organizowane w twojg firmie i zaprzyjaznij Sie
z przodujacymi liderami z twojegj gorng linii sponsorowania.

Wedz na www.ateamcentral.com i zargestruj Sie na newsletter. Zaprzyjaznij Si¢
Z ludzmi sukcesu z innych firm w twojg branzy. Nie musimy ze soba tutgj konkurowaé
i probowa¢ zniszczy¢ nasza konkurencje. W samych Stanach Zjednoczonych jest ponad
300 miliondéw ludzi z czego okoto 270 milionéw nie jest jeszcze w network marketingu.
Prosz¢ zrozum, ze twoja konkurencja nie s twoi koledzy z branzy. To sa twoi
sprzymierzency. Sa to ludzie, ktérzy wprowadzaja marketing sieciowy na wyzszy
poziom, budujac dobry wizerunek branzy. To sa twoi partnerzy i przyjaciele. Rozwijgj
Sig¢ z nimi poniewaz to nie oni sa twoimi wrogami. Wrogiem jest korporacyjna Ameryka.
Wrogiem jest wyscig szczurow. Wrogiem jest to cate bigdne, nieprawdziwe przekonanie,
ze pojdziesz do szkoly, zdobedziesz edukacje | znajdziesz prace w duzej firmie, gdzie
bedziesz mogt pracowaé do konca swoich dni. Wiesz, moja matka kiedy mnie
wychowywata, namawiata mnie, bym skonczyt college aplikowat o prace do duze firmy
takig jak General Motors albo ATT. Ona powtarzata mi to przez cate moje dziecinstwo.
| co? ATT zwolnito juz kilkadziesiat tysiecy ludzi na domiar poprzednich zwolnien.
| IBM, to byta druga firma o ktérgj wspominata. Pamigtasz...? Nikt nigdy nie byt
zwaniany z firmy IBM, az tu nagle tysiace ludzi zwalhiane jest co roku. W Stanach
Zjednoczonych co roku eliminuje si¢ okolo 500 tys. migsc pracy z powodu
zaawansowanych technologii lub redukcji zatrudnienia. To jes klamstwo, bezpieczna
praca na diugie lata jest mitem, ktéry probuje si¢ sprzedat ludziom na catym swiecie.
Jedynym przypadkiem bezpieczng pracy jest sytuacja, kiedy budzisz si¢ rano, patrzysz
w lustro i widzisz swojego szefa.

Nastepna rzecza, o ktérg musisz dowiedzie¢ si¢ ngpierw, to wydostanie si¢ ze swe
strefy komfortu. Musisz zrobi¢ postanowienie, ze bedziesz dziata¢ na krawedzi Ieku. Nie
musisz tutg szale¢, ani zgrywat bohatera. Po prostu postaw siebie w sytuacji gdzie
bedziesz odczuwat lekki lek. Wykongj ten jeden telefon, ktérego sie¢ boisz wykonac,




by zaprosi¢ kogos na spotkanie. Zadzwon do kogos, kto zarabia troche wigce pienigdzy
niz ktos, do kogo czutbys si¢ komfortowo dzwoni¢. Do kogos, kto ma troche wyzszy
status, do kogo telefon moze by¢ krepujacy. Wydostan si¢ z tgj strefy komfortu, bo kiedy
Si¢ z nig wydostaniesz, zngdziesz Si¢ w sferze personalnego wzrostu, co oznacza
réwniez wzrost twojego biznesu. Oba te elementy sa ze soba tak $cisle powiazane, ze az
trudno w to uwierzy¢. Tak wigc zda sobie z tego sprawe, ze jezeli jestes troche pod
wptywem stresu, tylko troche, to jest to czynnik, ktéry pomoze tobie odnies¢ sukces.
Powiecie, ze dodatkowe 10 godzin w tym biznesie ponad te 40 godzin, ktére musicie
Spedzi¢ w pracy moga was wprowadzi¢ w stres. Wiesz co?! Stres jest tym co powoduje
twoj awans na szczyt twojego planu kompensacyjnego. To stres jest przyczyna dlaczego
stgjesz si¢ regionalnym czy tez diamentowym dyrektorem. To stres jest tym czynnikiem,
ktory cie tam zaprowadzi. Stres wiasciwie nie jest ani zty ani dobry. Zbyt duzo stresu jest
Zte dla kazdego, odrobina stresu jest dobra dla ciebie i utrzymuje ci¢ w stanie dziatania.
Utrzymuje ci¢ produktywnym i pozwala ci si¢ wydosta¢ ze strefy komfortu. Tak wigc raz
jeszcze zachecam cie bys dziatal na granicy leku. Inwestuj w narzedzia by budowat swéj
biznes!

Wyznacz sobie czas na budowanie swojego biznesu. Wiesz, kiedy bytem sptukany,
myslatem, ze nie mam czasu na ten biznes. Czy mozesz to sobie wyobrazi¢? Kiedy
bytem sptukany..., myslatem ze nie mam na to czasu. Bytem tak zajety chodzeniem do
mojej pracy, ktéra pozwaata mi zarobi¢ $250 na tydzien, ze czutem, ze nie mam czasu
by robi¢ ten biznes. Wiesz, wydostatem si¢ z tego nonsensownego myslenia i ty tez
musisz to zrobic.

Co jeszcze chciatbym w tym migjscu omowi¢, to ten wyktad, ktory teraz masz okazje
czytac. Moja rola nie jest oceniania ciebie, krytykowanie, ani osmieszanie tego co robisz,
chociaz moze mi si¢ to zdarzy¢. Ale to nie jest moja intencja. Robig to z mitosci, robig to,
bo chce bys sie przyjrzal temu co tu czytasz. Wszystko, co od ciebie oczekuje, to bys
przestudiowa to, co ci probuje przekaza¢. Jezeli bytes juz w innym biznesie, moze si¢
okazat, ze ucze ci¢ tutg) czegos, co radykanie rézni sie¢ od tego, co ciebie uczono do te
pory. Wiele z tych rzeczy mozesz uzna¢ za ekstremalnie kontrowersyjne. Widzisz to nie
jest tak, ze moj sposdb dziatania jest wiasciwy, a ze twoje stare sposoby robienia biznesu
s zte. Jest wiele roznych sposobow na budowanie biznesu. Wiem tylko, ze odnositem
ogromny sukces w budowaniu biznesow, ktore oferoway emerytalny pasywny dochod,
ktory wzrasta bez wzgledu na to czy ja pracujg, czy tez nie. | to jest to czego mozna
oczekiwat w tym biznesie. Méwig o tym, by nie prowadzi¢ biznesu w oparciu o sprzedaz
produktow. Méwie, by wyeliminowat podgscie sprzedawcy. Moge méwié o rzeczach,
ktére sy catkowicie odmienne od tego co wczesnigl widziaes, styszates, czy co ciebie
wczesnig uczono. Powodem dla ktérego to robie jest fakt, ze odkrytem, ze co dziata jest
kompletnie nieistotne dla tego biznesu. | prosze zrozum, niektorzy powiedza, ze zawsze
prowadzili biznes w oparciu 0 sprzedaz produktow np. w gabinecie swojego lekarza,
ktory ma wielu pacjentow, ktorzy uwielbigja te produkty. Powiedza, ze maa z tego
ponad $20,000 obrotu miesiecznie. Wiesz co, to dziatal Nie méwig, ze to nie
funkcjonuje. Wiesz, jest mnéstwo sytuacji gdzie cos dziata, ae wiemy takze, ze to si¢ nie
duplikuje (powiela). Czy cos dziata w tym biznesie, jest catkowicie nieistotne Jesli
powiesz mi, ze dzigki czemus, masz obrét $50,000. Nie ma to dla mnie znaczenia.
Mozesz mi powiedziet, ze kupites ptyty z prezentacja i liste ludzi z ich adresami i ze to
dziala. Nadal nie ma to dla mnie znaczenia, gdyz to si¢ nie duplikuje. Mozesz mi



powiedziec, ze kupujesz reklame na cata strong w Chicago Tribune i sponsorujesz tysiace
ludzi i ze to dziata. Mozesz kupi¢ reklame podczas Super Ball i zasponsorowat
20 tysiecy ludzi w jeden wieczor. Ale co maja zrobi¢ ci ludzie, ktorych zasponsorowates?
Poniewaz w sposob jaki ty tych ludzi zaprosites do biznesu, jest sposobem w jaki oni
beda chcieli zaprosi¢ swoich ludzi. Ja sam zrobitem kilka rzeczy, gdzie osiagnatem
powodzenie jakiego niewielu si¢ udato osiagnac. Potrafi¢ zarobi¢ wigcg) w jeden tydzien
niz wigkszos¢ ludzi moze zarobi¢ w kilka lat. Co chciatbym wiec zebys$ wiedzial, to ze
nie mowig ci, ze moj sposdb jest wiasciwy, mowi¢ ci ze on przynosi efekty. Teraz, co ty
zechcesz zrobi¢ z tymi informacjami, zalezy tylko od ciebie. Nie odpowiadam za twoja
przysztos¢, za twdj sukces, zato co zrobisz z tymi co ci przekazuje. To mus Si¢ zaczaé
od twojg osoby. Wiec moge troche wstrzasna¢ twoja swiadomoscia, moge czasami
zazartowa, z tego jak ty postepujesz, ale robig to zeby przyku¢ twoja uwage. Mysle, ze
moge to podsumowaé w ten sposob. Nie prosze cig¢ bys robit to co jarobig, prosze cig bys
postuchat dlaczego robig to co raobig, tak bys mogt podja¢ swiadoma decyzje dla siebie.
To by byto tyle.

W porzadku. Jak zarabiamy pieniadze w tym biznesie? Mozesz generowat dochody
w dwojaki sposob. Pierwszy sposob to tworzenie obrotu. Drugi sposob to tworzenie
centrow biznesowych. S to jedyne dwie rzeczy, za ktére ci Sie ptaci w tym biznesie.
Jedna z najwaznigszych rzeczy o jakig powinienes wiedzie¢ na poczatku kiedy
zaczynasz biznesto jest jak zarabiasz pieniadze.

Pieniadze zarabiasz tworzac obrét. Jak tworzysz obrét? Poprzez uzywanie samemu
produktéw i przez sprzedaz detaliczna. Na przyktad kiedy polecasz produkty swoim
zngjomym, rodzinie i przyjaciotom kreujesz obrét. Nie chodzi tu o chodzenie od drzwi
do drzwi. Polecasz produkty zngjomym, i odsprzedajesz im swo¢j zapas, abo co jest
bardzig popularne pozwalasz im si¢ zapisa¢ jako klienci uprzywilgowani, by mogli
kupowat bezposrednio w firmie po cenach hurtowych. Moga oni zapisa¢ Si¢ ha program
automatyczne wysytki co miesiac albo indywiduanie zamawiaé produkty przez Internet
lub telefon. Ludzie ci nie s3 dystrybutorami, czy inaczel ujmujac budowniczymi biznesu.
Zamawigja tylko produkty na wiasne potrzeby.

Jak kreujesz centra biznesowe? Centra biznesowe sa to kolgni partnerzy biznesowi,
ktérzy przylaczaja Sie do twojego zespotu i w ten sposob powiekszaja obroty twojg
organizacji. Kazdy z nich jest niezalezny i buduje wtasna organizacje w ramach twojeg
organizacji z twoja pomoca, za co ty jestes wynagradzany przez firme wedtug zatozen
planu kompensacyjnego. S to jedyna dwa sposoby w jaki zarabiasz w tym biznesie. Nie
ptaci nam si¢ za trening, nie ptaci si¢ nam za sponsorowanie ludzi, za sprzedaz pakietow
startowych czy tez sprzedaz materialdw szkoleniowych. Firma ptaci nam za tworzenie
obrotu i rozwijanie sieci wspOtpracownikdw poprzez otwieranie nowych centréw
biznesowych. Jak to jest robione? Coz, jest to biznes relacji miedzyludzkich. Uwazam, ze
zaczynamy od tworzenia przyjazni. Od przyjazni mozemy przejs¢ do dystrybucji, a od
dystrybucji powinno si¢ to rozwina¢ w kierownictwo. | nie mozesz pomija¢ zadnego
kroku w tym procesie. Niektorzy z was moga chcie¢ w tym migjscu dowiedziec sie jak
budowat biznes za pomoca poczty, jak si¢ reklamowat w gazetach, jak dawac ogtoszenia
0 pracg, jak wysyta¢ kasety czy ptyty czyli jak zacza¢ prace na tzw. zimnym rynku (obcy
ludzie np. z ogtoszen). Powiem ci cos, nie bedziemy rozmawia na zaden z tych tematow
dzisig i to jest dlaczego. Poniewaz to dziaa... ale si¢ nie duplikuje. Chociaz zrobitem to
lepigi niz ktokolwiek na $wiecie, tj. budowanie organizacji przez wysytanie listow.



| wiesz co? Robitem to przez cale lata i to dziatato. Odniogem sukces i zarobitem duzo
pieniedzy. Ale moi ludzie nie zarobili wiele pienigdzy. Dlatego tez to nie jest to, czego
chcialbym ciebie dzi§ nauczy¢. Czego chciatbym cie nauczy¢ to, co ja bym zrobit,
gdybys byt zasponsorowany osobiscie przez moja osobg. Gdybys do mnie przyszedt
I powiedzial, ze chcesz da¢ reklame, powiedziatbym nie! Gdybys powiedziat, ze chcesz
wysytac listy z oferta wspdtpracy do obcych ludzi, powiedziatbym nie! Powiedziatbys, ze
chcesz i1§¢ na rég ulicy i rozdawaé ptyty przypadkowym ludziom, powiedziabym nie.
Zadna z tych rzeczy nie jest przedmiotem naszej dyskusji dzisigj. Co chce ciebie dzisigj
nauczy¢ to rzeczy, ktore wiem ze dzialgja i duplikuja si¢. Co to jest? To jest praca
z twoim tzw. ,, Cieptym Rynkiem” (rodzina, przyjaciele, znajomi i koledzy z pracy). Jest
to rozwijanie przyjazni i relacji nacatezycie. To jest gdzie lezy twoja przysztos¢. Musze
Ci powiedziet, ze mozesz dac reklame do gazety i zasponsorowat duza ilos¢ ludzi. Ale
wiesz co? Kiedy oni znajda inna, lepigl brzmiaca oferte od kogos innego, ktéra oferuje
0,25% wiecgj z piatego poziomu planu kompensacji, wiesz gdzie oni péjda? Wszyscy
powedruja do tamtego biznesu. | kiedy zapiszesz tych ludzi z gazety tylko dlatego, ze
wejscie do twojego biznesu kosztuje $250. Co oni zrobia w nastgpnym miesiacu kiedy
pojawi Sie inna oferta, gdzie nie trzeba nic ptaci¢ przy wejsciu? | wszystko co trzeba
robi¢, to wysytanie kartek pocztowych. Albo wszystkie te firmy, gdzie obiecuje si¢, ze
ktos inny zbuduje ci twoja grupe za ciebie. Nie jestem zainteresowany tego typu ludzmi
W mojg organizacji. Midem doswiadczenie z takimi i mam dosy¢. Co mnieinteresuje, to
budowanie relacji na cate zycie. Chcee zbudowad linig raz i by¢ wynagradzanym
na zawsze. A to osiaga Si¢ dzicki budowaniu wzagemnych relacji. Tak wigc jedna
Z pierwszych rzeczy jakig si¢ powinienes nauczyc¢, to budowanie tych relacji. Rozwijanie
przyjazni, zamiana przyjacielaw dystrybutora, by potem stat si¢ kierownikiem.

Ostatnia rzecza jaka chciatbym poruszy¢ w tym segmencie to system. Posiadanie
kompletnego, powielalnego krok po kroku systemu. Pozwal, ze wyttumacze, co oznacza
w tym migscu system. Oznacza to, ze podstawowa prezentacja Agel jaka robisz
w Chicago, jest ta sama prezentacja, ktora robia twoi ludzie w Teksasie i jest taka sama
jaka robia ludzie w Nowym Jorku. Oznacza to, ze ludzie ze stanu Oklahoma uzywaja
tego samego pakietu wstepnego, tj. pierwsza rzecz jaka daesz kandydatowi
do obgjrzenia, co ludzie ze stanu Floryda. Jest to ten sam pakiet na pierwszym poziomie,
drugim czy nawet pigc¢dziesiatym. Oznacza to ze ludzie na piatym poziomie robia ten
sam trening, co ludzie na pictnastym czy trzydziestym poziomie, czy nawet
na pigc¢setnym poziomie. Tak wigc jest to postgpowanie krok po kroku. Kiedy pierwszy
raz przystepujesz do kandydata to jest to krok numer 1. Dostgje on t¢ ptyte albo ta strone
internetowa. Krok numer dwa to prezentacja, dostgje na droge do domu ten pakiet,
ta broszure, ten magazyn. Krok numer 3 to telefon np. ze sponsorem. Krok numer 4 to na
przyktad zapisanie, tutg jest trening jak wystartowac, to jest trening jaki robimy w ciagu
48 godzin a to jest trening jaki robimy za 2 tygodnie. Musi to by¢ kompletny,
specyficzny krok po kroku duplikowany system. To jest w jeki sposdb buduje sie
pasywny emerytalny dochod. Nigdy go nie zbudujesz, jesli w twojeg organizacji nie
bedzie systemu, od ktorego nikt w grupie nie odstepuje. Oznacza to, ze jesli w pakiecie
prezentacyjnym jest plyta, magazyn, plan marketingowy i np. ksiazka. To ze ty nie
zmieniasz zadnego elementu tylko dlatego, bo ci si¢ cos nie podoba. Bo je&sli Jacek jest na
twoim pierwszym poziomie i widzi, ze ty zastapites broszure inna, ktora ci si¢ bardziej
podoba, on stwierdzi, ze on tez moze cos zmienié. Wiec kiedy Jacek zasponsoruje Kasig,



juz nie ma systemu, poniewaz zostao cos zmienione. Kasia wigC nie ma juz czego
duplikowaé. Zmienigjac system, podkiladasz sobie noge i pozbywasz si¢ szansy
na emerytalny dochod. Jak zmieniamy system? Musi on by¢ zmieniany od samej gory.
Jesli nie podoba ci si¢ system jakiego uzywa twoja linia sponsorowanie i nie chcesz
go wywaé, wypisz si¢. Przytacz si¢ do inngj organizacji albo znajdz inna firme. To jest
moja rada. Musisz pracowat z linia sponsorowania i firma, z ktéra mozesz si¢ w petni
identyfikowat i ktorgj system mozesz przestrzega¢ bez zadnych osobistych rezerwaci.
Pamieta) ze zmienigac system zabijasz swdj biznes. Dlaczego chcesz trzymaé sie
systemu? Poniewaz jest to jedyny sposob w jaki mozesz wytworzy¢ emerytalny dochod.
To jest jedyny sposob by ,,usunaé siebie z obrazu”. Jezeli jestes personalnym trenerem,
jest to jedyny sposob, by wyeliminowaé ten fakt w twoim biznesie Agel. Jezeli jestes
doktorem, kregarzem, masazysta, jezeli jestes wiascicielem sklepu z witaminami, jezéli
jestes sprzedawca... Widzisz sprzedawcy nie moga by¢ powieleni. Lekarzy tez nie da si¢
zduplikowa¢. Nie da si¢ tez zduplikowa¢ masazysty i weterynarza. Co musisz w tym
migjscu zrozumiet, to ze rzeczy, ktére uwazasz za Swoje mocne strony, poniewaz jestes
lekarzem i znasz si¢ na witaminach i masz duza ilos¢ pacjentéw, ktorzy do ciebie
przychodza, sa twoja ngjwieksza staboscia. Poniewaz to jest to czego nie mozna
powidi¢. Poniewaz ludzie przychodza i moéwia: , Tak, gdybym by/ lekarzem i mia/
piecdziesi eciu pacjentdw, ktérzy przychodzg kazdego dnia do mojego gabinetu i mégibym
im przepisa¢ produkty Agel to tez miafbym spore obroty. Ale widzisz, ze j&dli uzywasz
systemu, to pozwala wyeliminowat ten problem. Poniewaz jesli uzywasz systemu,
oznacza to, ze kiedy spotykasz kandydata na biznes, dajesz mu pakiet numer 1, ktéry
stanowi ta ptyta, albo ta strona internetowa. 1 nie ma znaczenia czy jestes lekarzem,
prawnikiem, kelnerka, sprzataczka czy woznym w szkole. Wszyscy idziecie za tym samy
systemem, ktory wszyscy inni wykorzystuja. Dlaczego wiec nie wszyscy to robig?
Bo widzisz, problem polega na tym, ze system zabiera personalne ego z catego procesu
a ludzie nie lubia zabierat swego ego z catg procedury. Ludzie chca tworzy¢ nowe
nagrania audio, zaprojektowa¢ nowe broszury, kreowatc nowe prezentacje. Ludzie chca
pokazat, ze potrafia to zrobi¢ lepig niz ich sponsor. A co ty powinienes robic,
to edifikowaé swojego sponsorai catg lini¢ sponsorow nad nim. Potrzebujesz is¢ zgodnie
z systemem i w ten sposdb budowat swoj wiasny sukces. | kiedy juz zbudujesz swoja
duza organizacje i kiedy juz osiagniesz sukces, mozesz zdecydowaé si¢ na stworzenie
wlasnego systemu. Ale musze ci powiedziet, ze w 99% jest to btad. Poniewaz zawsze
bedzie ci si¢ lepig wiodto, kiedy bedziesz edyfikowat istnigacy system. Poniewaz j€&sli
to robisz, wszyscy ci ludzie pracuja dla ciebie. Tak wiec nie dbam o to, czy jestes
dyrektorem diamentowym czy podwdéjnym dyrektorem diamentowym w nasze firmie.
Nawet gdy osiagnates najwyzszy poziom w firmie i masz ludzi o tg samej randze nad
soba... i nagle myslisz sobie, ze jestes dyrektorem diamentowym i mozesz teraz stworzy¢
swoj wtasny system. Jesli jestes madry, nie zrobisz tego. Bo jesli zostaniesz w systemie,
ta pozostata grupa managerow wyzszego stopnia wciaz pracuje dla ciebie. Jezeli twoja
firma ma system, ktérego przestrzegasz, oznacza to ze konwencja pracuje na twoja
korzysc¢, ze konferencja liderow pracuje dla ciebie, potaczenia konferencyjne pracuja dla
ciebie Newsletters pracuja dla ciebie. Ale jesli odstapisz od tego systemu, oznacza to,
ze te wszystkie warte miliony dolardw narzedzia, dziataja przeciwko tobie. Poniewaz
teraz musisz napisa¢ e-maila do swoich ludzi i powiedziec:



, Dostaliscie ostatnio od firmy newsletter, od np. Karola, powiedzcie wszystkim swoim
ludziom, ze my nie robimy tego w naszej organizacji.”

Kiedy jestes na konwencji, musisz zwotywat swoich ludzi na przerwie i musisz mowic:
,CO Wfasnie powiedziano na tym treningu, my tego nie robimy. To jest dla tamtych ludz,
bo my robimy cas innego, poniewaz te produkty sq takie specjalne. Oni tego nie
rozumiej ¢, my musimy zrobi¢ to w taki a taki sposdb.” To samo na konferencji lideréw:
,Wesz to jest fajny gosé, i podobaly mi sie niektore rzeczy, ktére powiedzia/ ale....
To jest dobry pomyd, wiem zZe na pewno chcg naszego dobra, ale... O tak sfyszalfem
co powiedzia/ prezydent, ale ....” Tak wigC wszyscy ci ludzie teraz pracuja, by zniszczyé
twoj biznes. Nie dlatego, ze chca to zrobi¢, oni chca ¢i pomoc. Ale kiedy ty odejdziesz
od systemu, ten system teraz dziata przeciwko tobie. Tak wiec postuchg mojg rady
I zawsze postepuj zgodnie z systemem. Ja tak robitem. Postgpowatem zgodnie
z systemem, poniewaz jesli nie mogtem za nim podazat, po prostu odchodzitem
i szukaem systemu, ktory mogtem przestrzegac¢. Poniewaz musisz pracowaé zbyt ciezko,
gdy pracujesz niezgodnie z systemem. W nastepng) sekcji zapoznasz Si¢ z naszym
systemem, ktory $wietnie dziata i przynosi wspaniale rezultaty. Tymczasem, jedna
z kwestii o jakig chcialbym jeszcze opowiedziet to narzedzia. Cheg bys rozumiat, ze nie
ma narzedzia na $wiecie, prezentacji video, ktora by zasponsorowata tobie cztowieka.
To tak jak w powiedzeniu, ze , pistolety nie zabijaja ludzi tylko ludzie’. Tak samo jest w
procesie gponsorowania. Narzedzia nie sponsoruja ludzi, ludzie sponsoruja. Ludzie
proébuja chowat si¢ za narzedziami, stronami internetowymi, ktére maa im
zasponsorawaé setki ludzi. Otéz w catg) mojg karierze nigdy nie widziatem ksiazki,
filmu ani strony internetowej, ktore by zasponsorowaty ludzi. Lubi¢ prezentacje wideo,
strony internetowe i uwazam, ze s3 wspaniatymi narzedziami wspomagajacymi, ale nie
wierzg, ze moga zastapi¢ cziowieka przy prezentacji. Uzywam ich jako narzedzia
wspomagajace.

Tym, co jeszcze powinienes wiedzie¢, moze nawet jest to waznigjsze niz wszystko inne,
to fakt , ze nie mozesz wejs¢ na szczyt twojego planu kompensacji poprzez wiasna
sprzedaz. Nie znagjdziesz si¢ tam tez tylko poprzez rekrutowanie. Mozesz sprobowac...
Nie dbam o to, czy zrobisz osobisty obrét $50 000, nie pozwoli ci to wskoczy¢
na ngjwyzsze szczeble twojego planu kompensacji. Nie ma znaczenia, ze zasponsorujesz
500 ludzi w tym roku, bo to tez nic ci nie da. Jedyny sposob, by dosta¢ si¢ na szczyt, jest
nauczanie ludzi i duplikowanie procesu. Nasz system jest oparty na systemie awansow
I nie mozesz tutg] awansowac jesli twoi ludzie nie awansuja. A do tego potrzebny ci jest
system. Tak wigc ostatnia rzecza jaka powinienes wiedzie¢ ngpierw to fakt, ze
powinienes pozna¢, nauczy¢ sig, stosowat i edyfikowac system, ktory ci przedstawimy .

Powodzenia.



